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Przeprowadzenie konsultacji w celu zakontraktowania

rezultatow

Przygotowanie ,szytej na miarg” oferty
uwzgledniajgcej biezqce potrzeby i ustalone cele

Przygotowanie materiatow szkoleniowych
oraz przeprowadzenie szkolenia wg metody

Challanger, ewaluacja szkolenia
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Proponowany przyktadowy przebieg
szkolenia sprzedazowego. 7atozenia techniczne:

Zatozenia ) - .
° Audyt procesow sprzedazy i obstugi klienta

. . . , ° Przeprowadzenie szkolenia w oparciu o Standardy Dobrych
° Trening umiejetnosci sprzedazowych OZE wg modelu challenger

) ) ) Praktyk PIFS i DEKRA na bazie wzorcowej instalacji fotowoltaicznej
° Jak zwiekszac¢ sprzedaz OZE?

) ) ) o ) ) ° Przygotowanie i druk arkuszy pracy, materiatow szkoleniowych dla
° Co jest sprzedaz wigzana i uzupetniajgca ( upsselling, crosselling ) L
. . uczestnikdw
° Jak przekonac klienta do zakupu, w przypadku poczqtkowej odmowy . . .
) ° Dyplomy ukonczenia zaje¢ dla uczestnikow
lub sprzeciwu ?

ok cac das 2 . Mozliwoéé konsultacji uczestnikéw z trenerem (email/telefon)
o ak zamykaé sprzedaz -

przez okres 1 miesigca po szkoleniu
° Sprzedawca w modelu challenger
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° Zdjecia flipchartow opracowanych podczas warsztatéw w formie
pliku cyfrowego

° Ewaluacja szkolenia
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Proponowany przebieg szkolenia
sprzedazowego - program

Metody wptywania na decyzje

Przygotowanie sprzedazy

Procesy psychologiczne u klienta

Przetamanie obaw i lgkdw sprzedawcy

Zrozumienie wtasnych uprzedzen

Nowy model sprzedazy — challenger

Trening umiejetnosci handlowych

Challenger jako sprzedawca rozwigzah OZE
Nauczanie w celu pokazania nowego punktu widzenia
Dostosowanie komunikatu do rozmowcy

Czego chcq osoby podejmujgce decyzje?

Trening sprzedazowy wykorzystujgcy poznane algorytmy
« Trudne sytuacje z klientem - ¢wiczenia
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Proponowany przebieg szkolenia sprzedazowego -
metoda challenger

Warsztat zostanie przeprowadzony z wykorzystaniem wzorcowej instalacji fotowoltaicznej ,
ktora postuzy jako element prezentacyjno-badawczy celem wsparcia proceséw sprzedazy wg
modelu challenger. Podczas zajec uczestnicy bedq mieli mozliwos¢ samodzielnego montazu/
rekonfiguracji wybranych elementéw i dodatkowo przeprowadzenia pomiarow kluczowych
parametrow instalacji przy zmiennych warunkach otoczenia ( np. zaciemnienie). Uktad
pomiarowo-rozliczeniowy umozliwi w czasie rzeczywistym szacowanie zyskow z instalacji w
zaleznosci od jej mocy i zmieniajqcych sie warunkdéw atmosferycznych

?20

Pomagamy oszczedzac na energii

~Dywersyfikacja dziatalnosci Nawigator Szkolenia Jerzy Maz, poprzezsprzedaz rozwigzan OZE metoda challenger”

Cel projektu: Wsparcie dla MSP dotknigetych skutkami epidemii COVID-19 - konkurs dotyczacy zakupu ruchomych srodkéw trwatych i
wartosci niematerialnych i prawnych

Fundusze OLNY o .
teted Rzeczpospolita Q Unia Europejska
E El:::: ::;':r:gny I Potska [%] SLASK Europejski Fundusz Spoteczny



Wycena:

Szkolenie dwudniowe 5000 zt dla grupy do 12 os6b

W kwote wyceny wchodzi przeprowadzenie szkolenia z wykorzystaniem wzorcowej
instalacji fotowoltaicznej, przygotowanie materiatow szkoleniowych
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sumowanie kosztorysu

Poznaj Jerzego Maz

|
|
|
: Trener, Certyfikowany Coach ICC, konsultant :
: Ekspert dziatajacy aktywnie w biznesie od wielu lat. Doswiadczenie zdobywat w kilkunastu :
I branzach m.in. budowlanej, energetycznej, telekomunikacyjnej, petniac funkcje operacyjne i
I menedzerskie. Absolwent Politechniki Wroctawskiej oraz Wyzszej Szkoty Informatyki
I Stosowanej i Zarzadzania w Warszawie. Ukonczyt Szkote Treneréw Acceptus (House of Skills)
; oraz liczne kursy trenerskie realizowane m.in. przez Instytut Rozwoju Biznesu czy Management |
I Point. Od ponad 20 lat wdraza projekty rozwojowe z zakresu zarzadzania zmiana, |
| optymalizacji procesow biznesowych oraz coachingu.
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Zapraszamy do wspotpracy

NAWIGATOR SZKOLENIA JERZY MAZ
NIP: PL 886 153 64 79

Ulica Strzegomska 33 "' PQO
58-308 Watbrzych Pomagemy ceaczedzat e enarg
tel. +48 663 378 410

www.proze.pl
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